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Gere 3x Mais Leads Qualificados

2.000+ Sites aumentaram seus resultados com a Leadster
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A Leadster

A Leadster te ajuda a captarleads de maneirainovadorae
eficiente, melhorando conversao de leads no seu site.

Além disso, a plataforma qualifica automaticamente os leads
gerados para agilizar o trabalho da sua equipe comercial.

ALeadstertambém trazinteligéncia para sua geragao de leads
através da analise de canais, campanhas e paginas do seusite.

tudo que vocé precisa para atrair e conquistar leads qualificados

Leadster em numeros:
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3,6M 199M 2,9mil

leads geradosem 2022 pessoasimpactadas sites usamaplataforma

- Leadster

A Leadster conduziu
omaior estudo sobre
Geracaode Leads
do Brasil

2211

sites
analisados

151MM

de
acessos

2,6 MM

deleads
gerados
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O comportamento do consumidor Esta cada vez mais dificil
esta em constante mudanca fazer midia paga

A M
#1 8s Tmin +50% +$13M

o Brasil é o pais mais tempodeatencdodo tempo que contataro n° de empresas investimento em ads
ansioso do mundo usudrioemumsite lead aumenta 391% as . ti dp d 2020-21
fonte: OMS fonte: Nielsen Group conversaes Investindo emads fonte: Statista
fonte: Hostgator
fonte: Velocify

A "
90% +105% ™ +37%

consumidores preferem vendas das empresas usuarios do ChatGPT .

. custo porclique
contataras empresas que falamde forma em5dias, recordede 2020-21
pormensagem proativacomclientes crescimento oo AdStooe
fonte: OMS fonte: Forrester fonte: OpenAl ’ o

Gerarleads e fechar vendas esta cada vez mais dificil
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Nesse cenario, como aLeadster pode
aumentar os seus resultados?

A Leadster usa o Marketing Conversacional como uma forma de
captarleads adequada a esse novo comportamento do consumidor

O Marketing Conversacional € umametodologia que
entrega examente isso: Personalizacao e Humanizacao.

AlLeadster é a Plataforma Lider em Marketing Conversacional no Brasil

\s

Personalizagao [+ Humanizagao

Oferecer exatamente aquilo que o seu Desenvolverumaconversae
consumidor procura exatamente no relacionamento de maneira pessoal,
momento em que ele procura. sem parecerumrobd mal programado.

Ecomo aleadsterfazisso?
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E como funciona?

A metodologiadaLeadster se baseiaem 3 passos:

O1 Atracao

Atraiamais leads com chamadas
personalizadas oferecendo aos
clientes uma solugao para seus
principais desejos e necessidades
assimque ele entrano seusite.

02 Qualificagao

Eahorade entender se o visitante
que voceé atraiu é o cliente certo
paravocé. Mas sejarapido,depois
de 5min as chances de qualificar
um lead diminuemem 400%.

03 Analise

Ter dados e saber quais métricas
olhar separa a estratégiabem
sucedida de Marketing
Conversacional daquela que nao
geraresultados.
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+113%

aumentoem
conversao

Segmento Tamanho
Imobiliario PME

Foco
Qualificacdoe
Distribuicdo de Leads

Funcionalidade
Preferida
Localizagdo do Lead

Rafael Cassio
Proprietario e Consultor Imobilidrio

Veja como almobiliaria
Rafael Cassio superouem 3x
aconversao do segmento

% 5.647
+20% :
aumentoem leads qualificados
vendas comaleadster

Com mais de oito anos no mercado, aimobiliaria
Rafael Cassio mantinha sua taxa de conversao
abaixo damédia do mercado. Rafael sentiafalta
de uma plataforma que ajudasse a captar
contatos cominteresse de compra e aentender
aexpectativa desses clientes emrelagao ao
imovel desejado.

0,78% imoviann " 1,02% &hsease ™

M

+167%

aumentoem
conversao

Segmento Tamanho
Logistica PMEs

Foco
Qualificagédo
de Leads

Funcionalidade
Preferida
Condicionais

Rodrigo Mesquita
Consultor de Marketing, Lamp

Como aagénciaLamp
melhorou os resultados da
Log10 comuminvestimento
em midia 62,5% menor

K K

70% 62,5%

reducéo de custo
porlead emmidia

redugdodoinvest.

Emjunho de 2021, a agéncia Lamp assumiu o
marketing da Log10 com o desafio de melhorar
osresultadosja estaveis daempresade logisti-
ca, que atua na area médica.

Mesmo nesse cenario de estabilidade, Rodrigo
se deparou com algo que o assustou: os or¢ga-
mentos eram pedidos porum formulario de 16
campos. Foiquando a AgéncialLamp conheceu
aleadster.
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+287%

aumentoem
conversao

Segmento Tamanho
Juridico PME

Foco
Qualificagao
deleads

Funcionalidade
Preferida
Condicionais
por Fluxo

David Pinheiro
Fundador e Consultor de Marketing

A agéncia que aumentou
em 287% aconversao
daRecursos para Multas

"~ g
+30% 35%

aumentoem reducdode
vendas custo porlead

Em 2020, aempresa procurou aagéncia SEO
para melhorar suas campanhas e aumentar as
vendas. Contudo, o processo de qualificagao de
leads era manual e consumia muito tempo. Além
disso, apandemiada COVID-19 afetou negativa-
mente o negocio. Apds encontrar a Leadster, a
agéncia conseguiu otimizar o processo de
vendas e marketing, qualificando osleads de
forma mais eficiente.

1,74% s onciner R$ 3,46 Sioiiicde

21%

aumentoem
vendas

Segmento Tamanho
B2B Startup

Foco
Otimizagao Pré-Venda

Funcionalidade
Preferida
Agend. Reunides

Rafael Salomao
Gerentede Vendase CS

Caso Contraktor: mais
Produtividade e mais
Vendas comaFungao
Agendamento de Reunides

7.953 49

leads qualificados reunides agendadas
comaleadster emtrésmeses

Na Contraktor, startup de assinatura digital e
gestao de contratos e documentos, todos os
desafios de pré-venda faziam parte do
cotidiano do time comercial e do gestor, Rafael
Salomao. Assim, depois de ja utilizarem a
plataforma da Leadster para geragao de leads,
elesresolveram testar agora uma nova funcio-
nalidade: a de Agendamento de Reunides.
Osresultados chegaram ainda durante o més
deteste.
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E como ativar?

Continue najornada que vaifazer vocé gerar + e melhores leads.

01 ContaCriada Q 02 1°Fluxo Configurado Q (01 Ativacao @)

04 Conquiste maisLeads 04 Explore Todo o Potencial daPlataforma )

Ativar a Leadster no seu Site é Simples

L ¢ @E

LT HIEES Iaglitanagan Nosso Codigo HTML Envie o Codigo Contecom
paraoutra pessoa nossos Tutoriais

Em poucos cliques vocésinstala a Leadster no seu site e comega

aatrair e qualificar seus leads de forma automatica
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Integre suas plataformas
preferidas comaleadster

v
> LAHAR

Sirena WordPress Zapier RD Staion Active Campaign Lahar

A O

N

) ) salesforce

CRMPiperun Salesforce Hubspot WebHooks Exact Sales

Envie os leads gerados pela Leadster paraseu CRM
ou Automagao semalterar seu processo de vendas.
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Ferramentas Poderosas
para Aumentar seus Resultados

D0 E

Teste AB

Experimente diferentes abordagens e compare o desempe-
nho em conversao de cadaumadelasemtemporeal.

Condicionais

Crie fluxos de conversa dindmicos, conduzindo seusleads
por diferentes caminhos de acordo comasrespostas dadas.

Agendamento de Reunides

Permita que seusleads mais qualificados agendemuma
reunido com seu time de vendas, diretamente pelo chat.

ChatGPT

Ainteligencia artificial |& as paginas do seusite e cria
chamadas personalizadas para voceé.

Leadscoring

Identifique e priorize leads de alta qualidade combase nas
respostas fornecidas pelos leads durante a conversa.

Analise de Desisténcia no Fluxo

Saiba em qual pergunta seus leads pararam de responder
erefine sua abordagem para manté-los engajados.

Roleta do WhatsApp

Aumente a eficiéncia da sua equipe de vendas distribuindo os
leads diretamente para o WhatsApp dos seus vendedores.

Personalizagao de Chamadas

Personalize suas chamadas de acordo com o canal, pagina,
disposito ou campanha de origem do seu visitante no seusite.

Ferramentas para ajudar vocé a gerar mais leads e ter
mais inteligéncia sobre sua estratégia e resultados.
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Gere e qualifique
seus leads de maneira
agil einovadora.

14 Dias Gratis

Comeceagora (
seuteste gratuito! e &>
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